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Wir stellen uns vor

Die digivero GmbH wurde 2022 als Nachfolgeunter-
nehmen der VFD-Kassel GmbH gegrindet. Mit der
Essenz aus der Summe von 22 Jahren Erfahrung als
Versicherungsmakler bieten wir 8.000 Kunden beste
Versicherungsleistungen mit individuellem Service.
Unser Beratungsschwerpunkt konzentriert sich auf alle
Themen der Gesundheit mit angrenzenden Bereichen
wie Arbeitsunfahigkeits- oder Pflegeversicherungen.
DarUber hinaus beraten wir Sie von der Hausratver-

sicherung bis zum Rechtsschutz etc. auch in vielen

weiteren Versicherungsfragen.

Einen Uberblick der einzelnen Leistungen mit Ver-
linkungen auf unsere Homepage finden Sie auf den
Seiten 14 und 15.

Als unabhéngiges Maklerblro mit digitalem Workflow
schnlren wir flr Sie maBgeschneiderte Versicherungspa-
kete, die lhre personlichen Winsche und Anforderungen

optimal integrieren.




Bjérn Rullmann

Geschéaftsfihrer und Grinder der digivero

Wertschéatzung, Anerken-
nung und Respekt sind fir
uns im Umgang miteinan-
der, mit unseren Kunden

sowie mit allen anderen

Gesprachspartnern selbst-

verstandlich.

Klarheit, Transparenz
und Ehrlichkeit bedeuten
fur uns, dass wir alle Fak-
ten offen kommunizieren.
Wir zeigen die Grenzen
des Machbaren deutlich
auf und férdern damit das

kontinuierliche Wachsen

gegenseitigen Respekts und

Vertrauens. Was mdéglich ist,
setzen wir um —was unmaég-

lich ist, stellen wir klar.

Das Vertrauen unserer
Kunden verpflichtet uns,
Verantwortung zu Uber-
nehmen. Wir arbeiten
fokussiert und sorgféltig
und Iésen alle anfallenden
Aufgaben perfekt, um beste

Resultate zu gewéhrleisten.

www.digivero.de
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v. |. n. r.: Jean-Pierre Koch, Bjérn Rullmann, Christoph

Hagemann, Can Kominov, Michael Homburg

Wir sind fiir Sie da - professionell,
freundlich und effizient

Michael Homburg, unser jung gebliebener Seniorberater,
lebt unsere Werte und ist ein Vorbild fir alle jingeren
Kollegen. Seit er bei uns ist, profitieren wir von seiner
ruhigen und gleichzeitig enthusiastischen Art, seiner
Kompetenz durch jahrzehntelange Erfahrung im Umgang

mit Kunden und von seiner Ausdauer.

Christoph Hagemann ist ein fester Bestandteil der
Firmengeschichte. Schon im Vorgangerunternehmen
hat er unseren Kunden mit Geduld und Fachwissen
dabei geholfen, die gewlinschten Leistungen zu finden
und abzusichern — und das seit mittlerweile mehr als
12 Jahren. Auch bei Problemen hat er — immer auf der
Seite der Kunden stehend — mit maximalem Einsatz ftir

zufriedenstellende Losungen gesorgt.

Can Kominov ist Juniorberater und kam direkt nach seiner
Ausbildung zur digivero. Er bringt mit seiner Dynamik,
seiner Geduld und Lernbereitschaft viel SpaB und Ab-
wechslung ins Team. Als Kaufmann fUr Versicherungen
steht er unseren Kunden als Berater umfassend zur Verfu-
gung. Er sucht fur jedes Problem mit Engagement die beste

L6sung und setzt sich fur jeden Kunden persdnlich ein.

Jean-Pierre Koch hat uns im Rahmen einer Weiter-
bildung als Praktikant Uberzeugt. Er bringt eine unglaub-
liche Leistungsbereitschaft mit und motiviert so auch alle
anderen. Kaum hat er ein neues Thema erlernt, sucht
er nach Méglichkeiten, diesen Bereich personlich und

fachlich weiterzuentwickeln.



Kundenstimmen

»Hervorragende Beratung. Hat mich sehr
unterstiitzt bei der Entscheidung.

Migdalia Vivas Martinez

»Beratung und Leistung sind super. Ich be-
reue nicht, diesen Schritt gemacht zu haben,
und bin sehr froh, so gut versichert zu sein.“

Elke Neubauer

»ES war schnell, man konnte sich gut ein
Bild tiber den Vertragsinhalt machen, und
ich wurde sogar dartiber informiert, dass
sich kurzfristig in meinem Vertrag etwas
andern wird. Sehr professionell!“

M. S.

»ES hat alles schnell und problemlos
geklappt, die Telefonberatung sofort am
Apparat, prazise und ehrliche Antworten.
So muss es sein.“

Antje Kellermann

»Sehr kompetente und geduldige Mitarbeiter,
schnelle Bearbeitung und Antworten inner-
halb weniger Minuten. Einfache Abwicklung.
Bin zufrieden.“

Ramona Schug

»Meine Anfragen wurden schnell und pra-
zise beantwortet. Mir wurde ein Versiche-
rungsprodukt angeboten, mit dem ich sehr
zufrieden bin. Die Kontakte waren stets sehr
freundlich und die Antworten hilfreich. Ich
bin insgesamt sehr zufrieden mit digivero“

Holger Fieseler

L. digivero

»Die Moglichkeit, dass ich die Versicherung
online abschliefsen kann, bewerte ich als
sehr positiv. Meine Erfahrungen mit der
Moglichkeit, Vertrdge online abzuschliefsen,
ist generell positiv.“

Karsten Stening

»Super Beratung und schnelle Abwicklung.“
Dieter und Birgit Sell

»Ich kann das nur widrmstens weiteremp-
fehlen. Ich wurde sehr ehrlich und wirklich
hervorragend beraten und trotzdem nicht
aufdringlich. Wir haben mit sehr gutem
Gewissen eine Zusatzversicherung abge-
schlossen und wiirden das jedem empfehlen.«

Werner Reinold

»Wir haben uns schon vor ein paar Jahren
zum Thema Pflegezusatzversicherung bera-
ten lassen und bekamen hier eine umfassende
Beratung und eine sehr geduldige Beant-
wortung aller teilweise sehr spezifischen
Fragen!*

A. W. Lange

»Ich war sehr zufrieden und tiberrascht, dass
ich bei der Option ,keine Gesundheitsfragen'
so gute Konditionen bekommen habe.“
Alfred Kietsch

»Bin angenehm iiberrascht, dass trotz meines

hohen Alters der Beitrag iiberschaubar ist.“
Chrissy, 51

www.digivero.de
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Unsere Angebote

Gefangen in der privaten Krankenversicherung

FUr viele Selbststandige und Freiberufler, aber auch ehe-
mals gut verdienende Angestellte, die privat versichert
sind, ergibt sich spéatestens mit Eintritt in die Rente ein
Problem mit der H6he der Beitrage fur die private Kran-

kenversicherung.

Die Altersversorgungsbezige fallen haufig kleiner aus,
als ursprunglich angenommen. Auch wenn man privat
vorgesorgt hat, sind die Ertrége des Ersparten aufgrund
niedriger Zinsen wesentlich geringer, als bei Abschluss
der Policen vorgerechnet wurde. So kann es passieren,
dass die Krankenversicherungsbeitrdge 50 Prozent und
mehr der Altersbezlige betragen. Nicht selten fihrt diese

Tatsache in die Altersarmut.

Wir helfen Menschen aus dieser Notlage heraus,
indem wir sie beim Wechsel in die gesetzliche Kran-
kenversicherung begleiten. Dabei nutzen wir die im

Sozialgesetzbuch vorgesehenen Méglichkeiten.

Wir gehen in drei Schritten vor:

1. In einem Erstgesprach priufen wir, ob der Wechsel
in die gesetzliche Krankenversicherung technisch
maglich ist.

2. Dann bereiten wir den Kunden entsprechend vor,
damit der Wiedereintritt erfolgreich gelingt.

3. Die private Krankenversicherung wandeln wir in eine
Zusatzversicherung, die eine Beibehaltung der bis-

herigen Mehrleistungen ermoglicht, um.



L. digivero

Tarife fiir Menschen mit Vorerkrankungen

Naturgeman wird den meisten Menschen erst bewusst,
dass sie eine Zusatzversicherung brauchen, wenn die
Erkrankung schon aufgetreten ist. Da die meisten An-

bieter den Gesundheitszustand genau prifen, bleibt vielen

Eine Absicherung mit Chefarztbehandlung ist ohne
Gesundheitsfragen nicht verfligbar — es sei denn,
der Arbeitgeber richtet eine betriebliche Krankenver-

sicherung ein.

Kunden der Zugang versperrt.

Unser Kooperationspartner DKV bietet Ihnen Schutz,
ohne auch nur eine einzige Frage zum Gesundheits-

zustand zu stellen. So bekommen Sie ein Einbett- oder

Zweibettzimmer und wahlweise auch ein Kranken-

haustagegeld zusétzlich. Auch ein Kurtagegeld kann

abgeschlossen werden.

GESUNDHEITSBEREICH
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Ihr Spezialist fiir die private Krankenversicherung.

Die DKV Deutsche Krankenversicherung AG ist einer der wenigen Spezialanbieter fiir private Krankenver-
sicherungen. Seit iiber 90 Jahren sind wir mit héchster Kompetenz auf dem Gebiet der privaten Kran-
kenversicherungen tdtig. Und seit Jahrzehnten gehdren wir zu den fiihrenden Unternehmen in diesem

Marktsegment. Ob Krankenvollversicherung, Beihilfe, betriebliche Krankenversicherung oder private

Zusatzversicherungen (z. B. fiir Zahn und Pflege) - wir bieten eine breite Palette an innovativen Produkten
an. Herausragende Services und eine faire Leistungsabwicklung runden unsere hochwertige
medizinische Versorgung ab.

Die DKV ist mehr als ein Kostenerstatter: Wir sind fiir Sie da, wenn es darauf ankommt!




Unsere Angebote

ZahnGesund 75+

Mit einer Zusatzversicherung fur Zahnarzt- und Labor-
kosten vermeiden Sie hohe Eigenbeteiligungen durch
zunehmend reduzierte Erstattungsbetrédge der gesetz-

lichen Krankenversicherung.

Die gesetzliche Kostenlbernahme betragt aktuell nur
rund 50 % der durchschnittlichen Kosten einer Regelver-
sorgung. Patienten, die ihre Zahngesundheit Uber diese

Regelversorgung hinaus optimal erhalten wollen, werden

Uber den Selbstbehalt fir die normale Zahnbehandlung

hinaus mit zusatzlichen Kosten finanziell belastet.

Komfortables Handling per App

Ein weiterer Vorteil von ZahnGesund 75+ ist die schnelle
und einfache Handhabung aller Vorgadnge. Rechnungen,
Rezepte, Verordnungen sowie Heil- und Kostenplane
kdnnen per App eingereicht werden. Die Erstattung erfolgt

ebenso rasch und einfach.

Kostenerstattung ZahnGesund 75+

Zahnbehandlung (z. B. hochwertige Fullung)
Wurzel- und Parodontosebehandlung
Zahnersatz

Prophylaxe

Kieferorthopédie fur Kinder bis 18 Jahren
Akupunktur, Narkose etc. zur Schmerzlinderung

Anrechnung der Vorversicherung fur Wechsler

100 %

100 %

75 %

max. 150 Euro

bei Unfall 75 % bis max. 1.000 Euro
max. 75 Euro

v



L. digivero

Pflegezusatzversicherung

Die gesetzliche Pflegeversicherung hat seit der Grindung
bereits einige Weiterentwicklungen erfahren und bietet
mittlerweile mit den 5 Pflegegraden ein faires System.

Allerdings setzt der Staat weiterhin massiv auf die Unter-
stUtzung durch die eigenen Angehdrigen, ohne die wirde

das Pflegesystem langst zusammenbrechen.

Auch die stationare Pflege burdet den Betroffenen weiter-
hin hohe Zuzahlungen auf, die nicht jeder leisten kann

oder mdchte.

Hierfur gibt es die Pflegezusatzversicherungen.
Diese stellen den Betroffenen eine Geldleistung im Pflege-
fall zur Verfugung, die frei verwendet werden kann. Ob

man also den Angehdrigen den Lohnausfall ersetzen

mochte oder eine private Pflegekraft fir zu Hause orga-
nisiert oder die LUcke fUr eine wirdevolle Pflege in einer

Einrichtung finanziert, das kann jeder selbst entscheiden.

So sorgen Sie fur lhren letzten Lebensabschnitt gut vor
und schitzen das erwirtschaftete Vermodgen. Lassen
Sie sich gerne hierzu beraten, wir informieren Sie Uber
Ihre Méglichkeiten, die Kosten und die verschiedensten
Losungen am Markt. Dabei kénnen Sie sich auf uns ver-

lassen: Wir machen ein komplexes Thema verstandlich.

www.digivero.de
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@ munchener verein

Janre Zukunft. In besten Handen.

Miinchener Verein. lhr Vertrauenspartner fur ausgezeichnete Leistungen.

Der Munchener Verein ist 10 Jahre in
Folge ,,Versicherer des Jahres*!

DEUTSCHES INSTITU
FUR SERVICE-QUALITA
GmbH & Co. KG

1. PLATZ

Versicherer
des Jahres

10 Jahre Testsieger
in Folge

Kundenbefragung
Sept. 2021
32 Anbieter

www.disg.de -
Privatwirtschaftliches Institut

=]

und damit die Nr. 1 in der Service-Qualitat. Geringe Wartezeiten, eine hohe Erreichbarkeit,
sowie fach- und sachkundige Antworten, auf die Verlass ist, sorgen hier fur vollste
Zufriedenheit bei unseren Kunden. Vertrauen auch Sie auf die leistungsstarken, vielfach
ausgezeichneten Produkte. Ein bequemer Online-Abschluss ohne Gesundheitsprifung und

mit sofortiger Policierung ist hier selbstverstandlich.

\ 0800 222 33 88 — Rund um die Uhr

www.muenchener-verein.de

OF-0
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ZahnGesund — unschlagbar in Preis und Leistung
Sie profitieren von hochwertigen Leistungen wie ein Privatpatient

Gesunde Zahne bedeuten Lebensqualitat, ein attraktives AuReres und einen gesunden
Organismus. Doch selbst die gepflegtesten Zahne kénnen einmal schmerzen oder missen
behandelt werden. Dann hilft der Zahnarzt. Als gesetzlich Versicherter hat man einen grof3en
Teil der Kosten selbst zu tragen. Vor allem, wenn es um die bestmégliche Behandlung und
einen hochwertigen Zahnersatz geht.

Mit ZahnGesund schitzen Sie sich vor hohen Kosten und sichern sich die beste Versorgung
fur die Zahne mit hochwertigen Leistungen, wie ein Privatpatient.

Beim Testsieger versichert

TESTSIEGER

ZahnGesund 100 ist Testssieger bei Stiftung Warentest mit der Bestnote SEHR GUT
a

~>ehr gut” (0,5)!. Aber auch ZahnGesund 85+ und 75+ haben rentest (U]
Top-Platzierungen erhalten. OGN
;:‘Y'ﬂ!

varsicherungan

Ausgabe 04/2021
www.test.de

Mit den drei Varianten ZahnGesund 75+, ZahnGesund 85+
und ZahnGesund 100 ist fir jeden Bedarf und jeden Geldbeutel etwas dabei.

Hier ein Uberblick:

Highlights Hightech-Leistungen wie:

@ Giinstige Beitrage und © Dental-Laser
hervorragendes 4 CEREC
Preis-/Leistungsverhaltnis « B;:gita[e Volumentomographie
VECTOR-Methode

& Keine Wartezeit

@ 5 % Upgrade bei gefiihrtem
Bonusheft

@ Einfacher Onlineabschluss
ohne Unterschrift

& Unkomplizierter Wechsel zu
uns, durch Anrechnung der
Vorversicherungszeit

Unser Angebot fiir alle, die ihre Zahnzusatzversicherung wechseln wollen

Haftungssicherheit fir Sie, vielfaltige Vorteile fur lhre Kunden und attraktive Verdienst-
Chancen — das sind nur drei der vielen Griinde, wieso Sie die einzigartige Wechseloption
von ZahnGesund nutzen sollten. Und mit unserer Tarifwechsel-Checkliste ist die Umsetzung
zudem denkbar einfach.

Das sind die Wechselbedingungen im Uberblick

ZahnGesund 75+ ZahnGesund 85+ ZahnGesund 100

Unsere Wechselbedingungen

Vorversicherungslaufzeit* mind. 12 Monate mind. 12 Monate mind. 12 Monate

Unterjahrige Vertragswechsel* zahlt als volles Jahr zahlt als volles Jahr zahlt als volles Jahr

Mindestleistung fur Zahnersatz
des vorherigen mind. 70 % mind. 80 % mind. 90 %
Versicherungsschutzes

*Hierzu reicht uns der Nachweis ihrer ununterbrochenen Vorversicherung

21PK22



Unsere Angebote

Wahlleistungen im Krankenhaus

mit einfachen Gesundheitsfragen

@ NURNBERGER

VERSICHERUNG

Im Krankenhaus -
besser privat versichert.

Nutzen auch Sie Vorteile von Privatpatienten.
Unsere Krankenhauszusatzversicherung mit

vereinfachter Gesundheitspriifung regelt das
fur Sie.

Wir
beraten Sie
gern

NURNBERGER Krankenversicherung AG "
OstendstraBe 100, 90334 Nirnberg -

Die Nurnberger Versicherung bietet das Ein- oder
Zweibettzimmer bis 60 Jahre mit stark vereinfachten

Gesundheitsfragen an.

So kénnen wir Menschen mit Vorerkrankungen oft
noch folgende Wahlleistung mit anbieten:

¢ Ein- oder Zweibettzimmer

¢ Privatarzt im Krankenhaus

¢ Leistung bei vor- und nachstationaren Behandlungen
¢ Leistung auch bei Psychotherapie

e Verzicht auf die allgemeine Wartezeit von acht

Monaten (nur bei Entbindung und Psychotherapie)




Kompetenter Service

Unsere Sachbearbeiter sind durch permanente Weiter-
bildung immer auf neuestem Stand. Neue Tarifangebote
werden laufend geprift, um unseren Kunden stets die
besten Losungen anbieten zu kdnnen. Wir présentieren
lhnen eine Auswahl besonders wertvoller Tarife, die zu
Ihrem individuellen Bedarf passen, und unterstutzen
Sie damit bei der Auswahl und Entscheidungsfindung.
Ihre Leistungswinsche flieBen in unsere Empfehlungen
ebenso ein wie Ihr finanzieller Spielraum. Unser Ziel ist,
Ihnen beste Leistungen zu attraktiven Konditionen an-

zubieten, die lhre Winsche und Vorstellungen perfekt

erflllen.

PRYMEST

Messbar mehr Erfolg
im Internet

&

Echt
anziehendes

b -
Prinzip!
Wéchentlich 3 bis 5 Anfragen
von Neukunden gewinnen
Jetzt Erstgespréch vereinbaren!

T 09221 70340-20 - 7 info@primest.de
www.primest.de/termin

L. digivero

Langfristige Kundenbeziehungen, in denen man sich
kennt und schétzt, sind ein wichtiger Bestandteil unserer
Unternehemenskultur. Wir bieten hnen einen personlichen
Service, der Ihre Erwartungen Ubertrifft, und betreuen

Sie in allen Fragen rund um lhren Vertrag.

Ob per E-Mail, Telefon, Chat oder Facebook — wir
sind schnell flir Sie erreichbar und haben immer einen

freien Mitarbeiter, der sich um lhr Anliegen kimmert.

Wir sind fiir Sie da:

Schreiben Sie uns per E-Mail service@digivero.de
oder rufen Sie uns an 0561 473 903 0.

www.digivero.de
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Unsere Produkte

Leben und Gesundheit

ﬁbj£ 

Sterbegeldversicherung

Krankenhaustagegeld

Brillenversicherung

ohne Gesundheitspriifung bis 90 Jahre
400,- € Zuschuss fur lhre Brille — Bis 65,- € pro Tag, zahlt auch bei Nur 6 Monate Wartezeit, keine
ohne Wartezeit. Reha. Gesundheitsfragen

W)

Fehlende Zahne versichern — | Pflegeversicherung: Berufsunfahigkeits-

geht das noch? Pflegefalle, nein danke! versicherung

Bis 3 fehlende Zahne, auch wenn In Wirde altern — so stellen Sie gute Sichern Sie lhr Lebenswerk, wenn
bereits ein Heil- und Kostenplan Pflege selbst sicher. Ihr Einkommen aufgrund von Krank-
vorliegt. heit oder Unfall wegbricht.

Haben wir

\@ Interesse geweckt?
Wilhelmshoherstral3e 103a ¥ info@vecuro.com Telefon:
ccuro 069/95014576

Web Design 60389 Frankfurt @ www.vecuro.com

‘Webdesign & Development

| Agentur fur Webdesigniin Frankfurt ..+

WEBDESIGN WEBSEITEN ENTWICKELN LOGO & BRAND DESIGN CORPORATE DESIGN WORDPRESS & WOOCOMMERCE SOCIAL MEDIA MARKETING EBAY VORLAGEN

14



L. digivero

Unsere weiteren Angebote

Unfallversicherung

Ob Skiunfall oder auf dem FuBball-

platz: Unfélle passieren. Sichern Sie

sich flr den Ernstfall optimal ab!

_—

Hausratversicherung

Absicherung des eigenen Hausrats
vor den Gefahren aus Leitungswas-

serschaden, Feuer oder Rauch.

Rechtschutzversicherung Wohngebaudeversicherung

Sichern Sie sich die Kostentbernahme  Schiitzen Sie sich vor Kosten durch
fUr Rechtsberatung sowie die Kosten- ~ Schéden bei Naturkatastrophen,

Ubernahme flr einen Streit vor Gericht.  Sturm, Leitungswasser und Feuer.

—————

Elektronikversicherung Vermieterschutzpaket
Schutzbrief flr lhre elektronsichen Rechtsstreitigkeiten mit Mietern
Gegenstande — von der Waschma- und Behorden gut absichern. Die
schine bis zum Smartphone! Rechtsschutzversicherung fur Ver-

mieter. Zum unschlagbaren Beitrag

von 119,- € pro Jahr je Einheit.

www.digivero.de

UNSERE PRODUKTE IN DER UBERSICHT
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Vielen Dank

Wie méchten uns an dieser Stelle ganz herzlich bei Mit inrem Engagement und ihren hervorragenden
unseren Partnern bedanken, die uns zum groBen Produkten tragen sie wesentlich zu unserem
Teil schon Uber viele Jahre begleiten. kontinuierlichen Erfolg bei.

16

Siiddeutsche Krankenversicherung a.G. | www.sdk.de

ﬁSDK

Einfach fur Ihr Leben da.

IHRE GESUNDHEIT?

Unsere Herzenssache.

"

ZAHNZUSATZ- AMBULANTE KRANKENHAUS-
VERSICHERUNG ZUSATZVERSICHERUNG ZUSATZVERSICHERUNG




Individueller Service

flir beste Versorgungsleistungen —~ —~
/
S \
Wir méchten mit exzellenter Fachkenntnis und auBergewohnlichem Engagement :
dazu beitragen, unseren Kunden eine optimale gesundheitliche Rundum-Versorgung \ . }

zu ermdglichen. N\ 2N RN

Erklarte Ziele

MISSION

/
N

» Wir unterstiitzen Menschen dabei, fir inr Bediirfnis ~ ® Eines unserer wichtigsten Ziele ist, so vielen

nach Sicherheit und bester gesundheitlicher Vor-
sorge in bezahlbarem Rahmen individuell passende
Lésungen zu finden.

Wir erzielen mit exzellenter Fachkenntnis, struk-

turiertem Vorgehen und hoher Effizienz — unter-

Menschen wie méglich zurtck in die gesetzliche
Krankenversicherung zu helfen. Wir zeigen M6g-
lichkeiten und Wege auf, wie das funktionieren
kann. Auch und gerade im Alter ist dies aufgrund

unseres Wissens und unserer Erfahrung oft mog-

stiitzt durch modernste Technik — hervorragende lich.

Ergebnisse.

M VISION UND

www.digivero.de 17



MaRgeschneidert fur den Fall der Falle vorsorgen

Mit einer privaten Pflegezusatzversicherung die wachsende Pflegeliicke schlieBen

Pfl egebedurftig kann jeder werden, in jedem Alter und zu jeder Zeit. Dabei werden nicht nur die Pfl ege-
bedurftigen selbst, sondern auch ihre Angehdrigen vor grol3e Herausforderungen gestellt. Die Wahr-
scheinlichkeit fur das Eintreten des Pfl egefalls wird oft unterschatzt: Tatsachlich werden im statistischen
Durchschnitt nach einer Erhebung der Allianz etwa drei von funf Personen in Deutschland im Laufe
des Lebens pfl egebedurftig. Der demografi sche Wandel wird die Zahl der Pfl egefalle weiter drastisch
wachsen lassen: Von derzeit etwa finf Millionen erwartet das Bundesministerium fur Gesundheit bis
2050 einen Anstieg auf 6,5 Millionen.

Finanzielle "Pflegeliicke" steigt von Jahr zu Jahr

Im Pflegefall muss die neue Lebenssituation nicht nur organisatorisch gemeistert werden, sondern
auch finanziell: Bereits bei der Pflege zu Hause durch Fachkrafte kbnnen hohe Kosten entstehen,
die von der gesetzlichen Pflegeversicherung nur zum Teil abgedeckt werden. Vor allem aber bei der
stationaren Pflege steigt die sogenannte Pflegellicke nach Angaben des Verbandes der Privaten Kran-
kenversicherung (PKV) Jahr fur Jahr an: Inzwischen betragt der durchschnittliche Eigenanteil der Pfle-
geheimkosten bundesweit im ersten Jahr tber 2.200 Euro im Monat. Der Eigenanteil, der aus eigener
Tasche zu zahlen ist, ist inzwischen nicht mehr abhangig vom Pflegegrad. Anders die Situation bei der
ambulanten Versorgung: Hier zahlt die Pflegekasse je nach Pflegegrad unterschiedliche Betrage.

Private Pflegevorsorge schiitzt vor finanziellen Belastungen

Mit einer privaten Pflegevorsorge kann man sich und seine Angehdrigen vor grof3en finanziellen Be-
lastungen im Pflegefall schutzen. Dabei gilt grundsatzlich: Je friher die Versicherung abgeschlossen
wird, desto gunstiger bleibt der Beitrag fur den Rest des Lebens. Umfragen haben zudem ergeben,
dass die meisten Menschen den monatlichen Beitrag hierfiir zu hoch einschatzen. Die Pflegezusatz-
versicherung "PflegetageldBest" der Allianz etwa bietet maRRgeschneiderte Lésungen, die sich bei
wichtigen Ereignissen auch ohne weitere Gesundheitsprifung nachtraglich anpassen lassen, mehr
Informationen gibt es unter www.allianz.de. Die Versicherten erhalten im Pflegefall ein Pflegetagegeld.
Die H6he hangt vom gewahlten Tagessatz ab, dem jeweiligen Pflegegrad und davon, ob man ambu-
lant oder stationar gepflegt wird. Eine Pflegezusatzversicherung kann auch die Selbstbestimmtheit
unterstutzen: Es fallt dann leichter zu entscheiden, wie oder wo man gepfl egt werden will — und ob
man, solange es geht, in den eigenen vier Wanden wohnen bleiben mochte.

Im Pflegefall muss die neue Lebenssituation nicht nur organisatorisch gemeistert werden, sondern
auch finanziell. Vor allem bei der stationaren Pflege steigt die sogenannte Pflegellicke Jahr fur Jahr
an: Der durchschnittliche Eigenanteil der Pflegeheimkosten betragt bundesweit im ersten Jahr Uber
2.200 Euro monatlich. Mit privater Pflegevorsorge kann man sich und seine Angehérigen vor grof3en
finanziellen Belastungen schiitzen. Das "PflegetageldBest" der Allianz etwa bietet mafligeschneiderte

Lésungen, die sich bei Bedarf ohne weitere Gesundheitsprifung nachtraglich anpassen lassen, mehr
Infos: www.allianz.de. Die Versicherten erhalten im Pflegefall ein Tagegeld. Die Hohe hangt vom ge-
wahlten Tagessatz ab, dem jeweiligen Pflegegrad und davon, ob man ambulant oder stationar gepflegt
wird.

Far Details und Beratung wenden Sie sich bitte an |hren Allianz Maklerbetreuer
oder kontaktieren Sie uns hier https://makler.allianz.de/kranken/kontakt_kranken/maklervertrieb.html
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»3 von 5 Menschen
in Deutschland werden
pflegebediirftig”
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Dieter Hallervorden
Allianz Pflegebotschafter
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