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Ausgezeichnet mit Gold! 

Liebe Leserinnen und Leser,

wir haben das „Unternehmerass in Gold“ in der Katego-

rie „Deutscher Versicherungsmakler“ erhalten. Über die 

Auszeichnung als bester Versicherungsmakler Deutsch-

lands freuen wir uns sehr. Wir betrachten sie gleichzeitig 

als Wertschätzung unserer Arbeit und als Ansporn, unser 

hohes Qualitätsniveau zu halten. Der Award wird seit 2006 

jährlich gemeinsam vom Institut Ritter, dem Bundesver-

band Versicherungsmakler und der Fachzeitschrift „Versi-

cherungsmagazin“ vergeben.

Wir von der nucleus AG helfen Ihnen – ehrlich, objektiv, 

langfristig. Das bedeutet, wir stehen unseren Klienten 

viele, viele Jahre zur Seite.

Wir sind seit 1998 unabhängiger Finanz- und Versiche-

rungsmakler, als Partner der Versicherungsstelle für Zahn-

ärzte wählen wir aus mehr als 80 Gesellschaften das Beste 

heraus. Unsere Mandanten sind vor allem Zahnärzte. Bun-

desweit betreuen wir mehr als 3.000 von ihnen. Aber auch 

Ärzte und Apotheker zählen zu unseren Kunden.

Für freiberuflich tätige Ärzte und Apotheker haben wir Ver-

sicherungsdeckungskonzepte mit besonders günstigen 

Beiträgen und bestem Versicherungsschutz entwickelt, 

die nur über unser Haus bezogen werden können. Bei pri-

vaten Versicherungen konnten wir Beitragsvorteile bis zu 

40 Prozent mit diversen Versicherern aushandeln.

Für unsere Dienstleistungen sind wir in der Vergangenheit 

mehrfach ausgezeichnet worden. 

Ihr Ralf Seidenstücker
Vorstand Vertrieb & Marketing 

der nucleus Finanz- und Versicherungsmakler AG



„Als niedergelassener Zahnarzt bin ich mit 
der kompetenten Beratung der nucleus 
AG sehr zufrieden!“ 

Zahnarzt Dr. Stephan Kranz, Mönchengladbach

Unabhängige Beratung 

Als unabhängiger Finanz- und Versicherungsmakler kön-

nen wir aus mehr als 80 Versicherungsgesellschaften, 50 

Banken und über 100 Investmentgesellschaften die besten 

Produkte auswählen. Des Weiteren haben wir eigene Pro-

dukte mit inhaltlichen Vorteilen und einem besonders gün-

stigem Beitrag entwickelt. Bei einigen Tarifen können wir 

bis zu 40% Rabatt auf die normale Prämie anbieten. Ein 

echter Vorteil für unsere anspruchsvolle Klientel! Wir bieten 

unsere Beratung bundesweit über qualifi zierte Berater an. 
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Unser Ziel ist es, für unsere Kunden im gesamten Berufs-

leben verlässlicher Partner zu sein – von der Beratung zur 

Vorsorge und zu Versicherungen nach Beendigung des 

Studiums über die Ausarbeitung von Baufinanzierungsplä-

nen im mittleren Alter bis hin zur Vermögensnachfolgepla-

nung, wenn der Austritt aus dem Berufsleben absehbar ist.

Unsere langjährige Erfahrung erlaubt es uns, Chancen 

und Risiken frühzeitig zu erkennen, sie zu beherrschen 

und so die Voraussetzungen für Sicherheit und Erfolg zu 

gewährleisten. 

Nur wer Ihre Wünsche, Ihre persönliche und geschäftliche 

Situation sowie Ihre Zukunftspläne versteht, kann für Sie 

aus der Fülle der Möglichkeiten ein maßgeschneidertes 

Konzept entwickeln. 

Dass wir mit unserer Unternehmensphilosophie richtiglie-

gen, zeigen die vielen Mandanten, die uns zum Teil be-

reits seit über zwei Jahrzehnten ihr Vertrauen schenken 

– manchmal sogar schon in zweiter Generation.

Für Zahnärzte

 » Berufshaftpflichtversicherung

 » Rechtsschutzversicherung

 » Praxisinhalt- und  

Betriebsunterbrechungsversicherung

 » Betriebskostenversicherung

 » Cyber-Versicherung

 » Betriebliche Altersversorgung

 » Betriebliche Krankenversicherung

 » Optimierung der privaten Krankenversicherung

 » Ruhestandsplanung

 » Investmentberatung
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Verlässlicher Partner vom Studium bis zur Rente



Für Ärzte

 » Berufshaftpflichtversicherung  

(nur ambulante Tätigkeit)

 » Rechtsschutzversicherung

 » Praxisinhalt- und  

Betriebsunterbrechungsversicherung

 » Ärzteregressversicherung

 » Betriebskostenversicherung  

(Ausfall des Praxisinhabers)

 » Cyber-Versicherung

 » Betriebliche Altersversorgung

 » Betriebliche Krankenversicherung

 » Optimierung der privaten Krankenversicherung

 » Ruhestandsplanung

 » Investmentberatung

Für Apotheker

 » Betriebshaftpflichtversicherung

 » Geschäftsinhalts- und  

Betriebsunterbrechungsversicherung

 » Wesentliche Inhalte der Rechtsschutzversicherung

 » Multi-Risk-Police – Rahmenkonzept für Apotheken

 » Cyber-Versicherung

 » Betriebliche Altersversorgung

 » Betriebliche Krankenversicherung

 » Optimierung der privaten Krankenversicherung

 » Ruhestandsplanung

 » Investmentberatung
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#SchutznachWunsch 

Schützen Sie,
was Ihren Kunden
wichtig ist

Risikolebens- 
versicherung 
Die Absicherung 
für die Liebsten

Die Risikolebensversicherung, die Sie  
selbst zusammenstellen können:

 günstiger Basisschutz
 frei kombinierbare Zusatzbausteine
 vereinfachte Risikoprüfung für viele Berufe

Jetzt Informieren 
deltadirekt.de

#SchutznachWunsch 

Schützen Sie,
was Ihren Kunden
wichtig ist

Risikolebens- 
versicherung 
Die Absicherung 
für die Liebsten

Die Risikolebensversicherung, die Sie  
selbst zusammenstellen können:

 günstiger Basisschutz
 frei kombinierbare Zusatzbausteine
 vereinfachte Risikoprüfung für viele Berufe

Jetzt Informieren 
deltadirekt.de

#SchutznachWunsch 

Schützen Sie,
was Ihren Kunden
wichtig ist

Risikolebens- 
versicherung 
Die Absicherung 
für die Liebsten

Die Risikolebensversicherung, die Sie  
selbst zusammenstellen können:

 günstiger Basisschutz
 frei kombinierbare Zusatzbausteine
 vereinfachte Risikoprüfung für viele Berufe

Jetzt Informieren 
deltadirekt.de

#SchutznachWunsch 

Schützen Sie,
was Ihren Kunden
wichtig ist

Risikolebens- 
versicherung 
Die Absicherung 
für die Liebsten

Die Risikolebensversicherung, die Sie  
selbst zusammenstellen können:

 günstiger Basisschutz
 frei kombinierbare Zusatzbausteine
 vereinfachte Risikoprüfung für viele Berufe

Jetzt Informieren 
deltadirekt.de

#SchutznachWunsch 

Schützen Sie,
was Ihren Kunden
wichtig ist

Risikolebens- 
versicherung 
Die Absicherung 
für die Liebsten

Die Risikolebensversicherung, die Sie  
selbst zusammenstellen können:

 günstiger Basisschutz
 frei kombinierbare Zusatzbausteine
 vereinfachte Risikoprüfung für viele Berufe

Jetzt Informieren 
deltadirekt.de

#SchutznachWunsch 

Schützen Sie,
was Ihren Kunden
wichtig ist

Risikolebens- 
versicherung 
Die Absicherung 
für die Liebsten

Die Risikolebensversicherung, die Sie  
selbst zusammenstellen können:

 günstiger Basisschutz

 frei kombinierbare Zusatzbausteine

 vereinfachte Risikoprüfung für viele Berufe
Jetzt Informieren 
deltadirekt.de



6

Seit 1998 halten wir von der nucleus AG eine Mehrheit an 

der Versicherungsstelle für Zahnärzte GmbH (VFZ) und 

bündeln hier ein umfassendes Detailwissen gepaart mit 

jahrzehntelanger Erfahrung speziell im Bereich Heilwesen/

Zahnarzt. Die VFZ wurde bereits vor ca. 100 Jahren ge-

gründet.

Um die Interessen der Zahnärzteschaft bestmöglich zu 

vertreten, besteht zudem eine sehr enge Verbindung zur 

Bundeszahnärztekammer, die ebenfalls an der VFZ betei-

ligt ist. Die Kammer schlägt u. a. den zahnärztlichen Beirat 

vor und sichert das hohe Niveau der Qualitätsstandards 

der VFZ in puncto Beratung und Produkte.

Im Ergebnis ist das Unternehmen ein unabhängiger Full-

Service-Partner für Zahnärzte, Informationsplattform für 

den Berufsstand sowie Qualitätsgarant im Bereich Versi-

cherungsschutz. Über die VFZ können Gruppenverträge 

für die Berufsunfähigkeitsversicherung und die private 

Krankenversicherung sowie Rahmenverträge für Berufs-

haftpfl icht, Inventarversicherung und Rechtsschutz abge-

schlossen werden. 

Umfassendes Detailwissen gepaart mit jahrzehntelanger Erfahrung

„Der Gruppenversicherungsvertrag mit der 
Bundeszahnärztekammer mit nur drei Ge-
sundheitsfragen ermöglicht es Zahnärzten 
leichter, sich für den Fall der Berufsunfä-
higkeit ohne Ausschlüsse und Zuschläge 
für Vorerkrankungen zu versichern.“

Christopher Heege, Dipl.-Volkswirt
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Das Risiko einer Berufsunfähigkeit ist für Zahnärzte sehr 

hoch. Durch das jahrelange Arbeiten am Stuhl – stehend 

und oft in ungünstiger Körperhaltung – sind Rückenleiden 

bei Zahnärzten sehr verbreitet. Und irgendwann geht’s 

vielleicht gar nicht mehr.

Die berufsständische Versorgung, über die alle Zahnärzte 

versichert sind, kommt aber erst zum Tragen, wenn die 

betroffenen Mediziner ihre Praxis aufgeben und auf ihre 

Approbation verzichten. Daher ist für Zahnärzte eine Be-

rufsunfähigkeitsversicherung dringend angeraten.Diese 

private Versorgung kann schon ab einer Berufsunfähigkeit 

von 50 Prozent in Anspruch genommen werden – was es 

ermöglicht, die Praxis zu behalten und weiterzuarbeiten.

Die Bundeszahnärztekammer (BZÄK) hat unter Führung 

der Versicherungsstelle für Zahnärzte (siehe auch Seiten 

6/7) einen Gruppenversicherungsvertrag abgeschlossen, 

über den sich alle Zahnärzte mit besonderen Vorteilen 

privat gegen das Risiko einer Berufsunfähigkeit absichern 

können:

1. Optimales Preis-Leistungs-Verhältnis

2. Stark vereinfachte Gesundheitsprüfung

3. Beitrags- und Leistungsvorteile gegenüber 

älteren Verträgen

Außerdem bietet der Gruppenvertrag bessere Bedin-

gungen als einzeln abgeschlossene Verträge. Zu nennen 

sind hier in erster Linie die Arbeitsunfähigkeitsklausel.

Von dem Gruppenversicherungsvertrag profi tieren sogar 

schon Studenten.

Gruppenversicherung über die BZÄK mit Top-Konditionen



Breiter Zugang zu alternativen  
Renditequellen:

Verschiedene Anlageklassen mit  
besonderem Rendite-Risiko-Profil

Zusätzliches Stabilitätselement 
für das Anlageportfolio:

Erträge alternativer Anlagen  
unterliegen nicht den hohen  
Kapitalmarktschwankungen

Global diversifiziertes Portfolio  
alternativer Anlagen:

Aktive Steuerung durch die Kapital-
anlageexperten der Allianz

Globaler Zugang zu Renditechancen alternativer Anlagen!

Jetzt informieren!

Ab  
25.000 
 EUR

EINE INNOVATION 
DER ALLIANZ

PrivateFinancePolice
EINE INNOVATION
DER ALLIANZ Ab

10.000
EUR
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Berufshaftpflichtversicherung 
für Zahnärzte

 » Versicherungssumme: 3.000.000 EUR  P/S/V 
pauschal

 » Versicherungsumfang: Implantatbehandlungen, 
Laserbehandlungen, Akupunktur als Narkoseersatz 
plus begleitende Therapie, Zahnregulierung aus rein 
ästhetischen Gründen, Zahnreinigungen, Sportler- 
und Schnarcherschutz, Bleaching, Aufbringung von 
Zahnschmuck, Patientenhabe, Amalgamabscheider 
plus Praxisabwässer, berufliches Schlüsselrisiko, 
Privathaftpflichtversicherung inkl. Hundehalterver-
sicherung

 » 10 % Rabatt bei Gemeinschaftspraxen und Praxis-
gemeinschaften

Versicherungsleistungen für die Zahnarztpraxis

 » Beitrag: 294,37 EUR  » Beitrag: 716,74 EUR 

 » Beitrag: 473,00 EUR 

 » Beitrag: 774,69 EUR 

 » Beitrag: 367,00 EUR 

Rechtsschutzversicherung für 
Zahnärzte

 » Unbegrenzte Deckung – mitversichert sind  
u. a.: Arbeitsrechtsschutz für die Wahrnehmung 
rechtlicher Interessen aus Arbeitsverhältnissen, 
Steuerrechtsschutz, Vertragsrechtsschutz, Spezi-
alstrafrechtsschutz für die Verteidigung im Straf-
rechtsschutz, Ordnungswidrigkeiten-Rechtsschutz 
sowie im Disziplinar- und Standesrechtsschutz, 
Privat-, Berufs- und Verkehrsrechtsschutz

 » Privatrechtsschutz für den 2. Zahnarzt in einer 
Gemeinschaftspraxis: 110,74 EUR

 » Auf Wunsch: Inkassorechtsschutz für Forderungen
 » Bei 6 Beschäftigten, keine Selbstbeteiligung bei 

unverzüglicher Meldung und Abstimmung des 
Rechtsschutzfalles beim Versicherer

(inkl. Vers.-Steuer) (inkl. Vers.-Steuer)

(inkl. Vers.-Steuer)

laut obenstehendem Beispiel

(inkl. Vers.-Steuer)

(inkl. Vers.-Steuer)

Praxisinhalt- und 
Betriebsunterbrechungsversicherung

 » Mitversichert sind u. a.: Unterversicherungs-
verzicht, Praxis ist bis 2.500.000 EUR versichert, 
Verzicht auf Zeitwertklausel (echte Neuwertversi-
cherung), Bargeld, verarbeitete und unverarbeitete 
Edelmetalle in Geldschränken bis zu 10.000 EUR, 
Mitversicherung von Elementargefahren, ungenann-
ten Gefahren sowie Glasversicherung, Verzicht auf 
Einwand der groben Fahrlässigkeit (bis 250.000 
EUR Schaden)

 » Beispiel: Berechnungsgrundlage für die Praxisin-
ventar- und Betriebsunterbrechungsversicherung ist 
ein Praxiswert von 400.000 EUR; für Betriebsunter-
brechung 300.000 EUR

Betriebskostenversicherung

 » Mitversichert sind u. a.: Verzicht auf das Kündi-
gungsrecht im Schadenfall, Beitrag für 100.000 
EUR VS (Eintrittsalter 40), Laufzeit 12 Monate (3 
Wochen Karenzzeit)

Cyber-Versicherung

 » Mitversichert sind u. a.: laufende Schulung sämt-
licher Mitarbeiter (Cyber-Führerschein), Technik-
Sicherheitscheck, laufender Support und Hotline im 
Schadenfall, Haftpflichtrisiken auf Grund der  
DSGVO, Betriebsunterbrechungsschaden nach 
einem Cyber-Vorfall, Ersatz der Kosten für  
IT-Forensik, Versicherungssumme von 100.000 EUR



„Durch die nucleus AG konnte ich meine 
Versicherungen optimieren und dadurch 
Beiträge sparen.“ 

Martin Hendges, Ehrenvorsitzender 

des Deutschen Zahnärzte Verbandes, Köln
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10.000
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Inspiriert von Ihrem Leben als Zahnarzt.

Endodontie.
Kostenvoranschlag.
Elternabend.

Die Krankenversicherungen der INTER

Versicherungsleistungen für Ärzte

Berufshaftpfl ichtversicherung 
(nur ambulante Tätigkeit)

» Versicherungssumme:
3.000.000 EUR P/S pauschal

» Allgemeinmediziner, Internisten: 476,– EUR
» Kinderärzte: 535,– EUR
» Augenärzte, Dermatologen, HNO-Ärzte: 595,– EUR

Praxisinhalt- und 
Betriebsunterbrechungsversicherung

» Mitversichert sind u. a.: Unterversicherungsver-
zicht (bis 50.000 EUR Schadenhöhe), Verzicht auf 
die Zeitwertklausel (echte Neuwertversicherung)

» Beispiel: Praxisinventarwert 200.000 EUR, inkl. 
Betriebsunterbrechung

Cyber-Versicherung

» Mitversichert sind u. a.: laufende Schulung sämt-
licher Mitarbeiter (Cyber-Führerschein), Technik-
Sicherheitscheck, laufender Support und Hotline im 
Schadenfall, Haftpfl ichtrisiken auf Grund der 
DSGVO, Betriebsunterbrechungsschaden nach 
einem Cyber-Vorfall, Ersatz der Kosten für 
IT-Forensik, Versicherungssumme von 100.000 EUR

» Beitrag: ab 476,00 EUR 

» Beitrag: 247,52 EUR 

» Beitrag: 367,00 EUR 

(inkl. Vers.-Steuer)

(zzgl. Vers.-Steuer)

(inkl. Vers.-Steuer)

laut obenstehendem Beispiel
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Versicherungskonzept für Apotheken

Betriebshaftpfl ichtversicherung

» Versicherungssumme: 5.000.000 EUR pau-

schal (wahlweise 10.000.000 EUR möglich)

» Versicherungsumfang: für Inhaber und 

sämtliche Mitarbeiter (auch Hilfs- und Ne-

benbetriebe), Verblisterung, Aut-Idem (Ab-

rechnungskürzungen/Rückforderungsansprü-

che), Unterhaltsansprüche bei ungewollter 

Schwangerschaft, Umwelt-Haftpfl icht-Basis-

versicherung, wahlweise mit AMG-Deckung, 

Schlüsselschäden (bis 30.000 EUR), Privathaft-

pfl ichtversicherung (Komfortschutz) inklusive

Rechtsschutz

» Mitversichert sind u. a.: Firmenrechtsschutz 

(inkl. Arbeits-, Miet-, Verkehrsrechtsschutz), 

Firmen-Vertragsrechtsschutz, Steuer-Rechts-

schutz, Spezialstrafrechtsschutz für die Vertei-

digung bei Vorwurf des Vorsatzes, Disziplinar- 

und Standesrechtsschutz, Privatrechtsschutz 

für die gesamte Familie (inkl. private Kfz)

Geschäftsinhalts- und 
Betriebsunterbrechungsversicherung

» Mitversichert sind u. a.: reine Neuwertversi-

cherung (Verzicht auf Zeitwertregelung), Un-

terversicherungsverzicht, Mitversicherung von 

Rezepten, einfacher Diebstahl bis 5.000 EUR, 

Bargeld bis zu 20.000 EUR, Glasbruchschäden 

inkl. Außenvitrinen, Elektronikversicherung 

(Kassen, Waagen, Türschließanlagen etc.), 

Diebstahl und Beschädigung von Nachtkästen 

und deren Inhalten außerhalb der Apotheke, 

Mitversicherung von Elementargefahren und un-

benannten Gefahren, Verzicht auf den Einwand 

der groben Fahrlässigkeit (bis 5.000 EUR), Inhalt 

von Medikamentenkühlschränken, Diebstahl 

von Waren aus verschlossenen Kundenbeliefe-

rungsfahrzeugen

» Beispiel: 6 Vollzeit-Mitarbeiter, darunter 5 

pharmazeutische Mitarbeiter, VS 1.100.000 

EUR: Rahmenkonzept-Beitrag, ohne generelle 

Selbstbeteiligung

» Beitrag: ab 740,82 EUR » Beitrag: 1.150,00 EUR 
(inkl. Vers.-Steuer) (inkl. Vers.-Steuer)

laut obenstehendem Beispiel

Gothaer Index Protect

Ich werde
aus dem Zinstief kommen.

In der Gothaer Gemeinschaft
verbinden Sie Kapitalschutz mit
attraktiven Renditechancen.

Schon  
ab 5.000 Euro 
Einmalbeitrag

Unser Partner: 

nucleus Finanz- und Versicherungsmakler AG



Rundum geschützt,
wenn es darauf ankommt
Finden Sie ins Leben zurück – ohne finanzielle Sorgen

Mit dem Krankeits-Schutzbrief sind Sie bei der Diagnose
einer versicherten schweren Erkrankung optimal
abgesichert. Schnell und unkompliziert erhalten Sie die
vereinbarte Versicherungssumme.

Unser Highlight:
Durch garantierte Beiträge haben Sie Planungssicherheit
über die gesamte Vertragslaufzeit.

www.zurich.de
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Ein weitverbreitetes Klischee besagt: Zahnärzte und Ärzte 

sind auch im Ruhestand gut versorgt, fernab von finan-

zieller Not. Doch Vorsicht: Es gilt, rechtzeitig zusätzliche 

Vorkehrungen für den Ruhestand zu treffen.

Freiberufler verlassen sich viel zu oft auf die Versorgungs-

werke. Wir beobachten immer wieder, dass ihnen nicht 

klar ist, wie viel Nettorente sie später beziehen und wie viel 

Geld sie im Ruhestand benötigen. Selbst wenn sie wissen, 

dass sie zusätzlich privat vorsorgen sollten, haben sie in 

vielen Fällen keine gute Strategie für ihre Zukunftsplanung.

Welche Möglichkeiten bietet der Kapitalmarkt? Wie lege 

ich mein Geld am gewinnbringendsten an? Wo sind meine 

Rücklagen am sichersten?

Hier hilft die nucleus AG mit ihrer langjährigen Erfahrung 

weiter. Wir berechnen für unsere Kunden die Höhe ihrer Al-

tersrente inklusive sonstiger Einkünfte, unter anderem aus 

Vermietung und Verpachtung sowie aus Renten- und Zins-

einkünften. So können sie sich verlässlich ein Bild über 

ihre Finanzen im Ruhestand machen. Oft ist die Überra-

schung dann groß, dass weniger zum Leben übrig bleibt 

als erwartet.

Wir zeigen auf, welche Wege zu einer besseren Versor-

gung nach dem Berufsleben führen. Im Wesentlichen set-

zen wir dabei auf drei Säulen: Basisrente, Immobilien und 

Aktien. Zu den Details beraten wir unsere Kunden objektiv, 

unabhängig und langjährig.

Ruhestandsplanung
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„Die nucleus AG ist seit über 15 Jahren 
kompetenter und verlässlicher Partner 
des Deutschen Zahnärzte Verbandes. 
Viele unserer Mitglieder haben sich über 
die nucleus AG versichert und sind sehr 
zufrieden.“

Dr. Angelika Brandl-Riedel, 

Vorsitzende des Deutschen Zahnärzte Verbandes, 

Zahnärztin, Düsseldorf
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MEHR ERFAHREN 

IN INNOVATIONEN 
UND TECHNOLOGIE 
INVESTIEREN

Alle Anlagen sind mit Risiken verbunden. Vor Abschluss einer Investition empfiehlt sich eine professionelle Anlageberatung. Der Wert einer Anlage 
kann steigen oder fallen. Anleger können ggf. nicht den investierten Betrag zurückerhalten.
©2022 Franklin Templeton. Alle Rechte vorbehalten.

Telefon: +49 221 912881-24
Telefax: +49 221 912881-19
Mobil: +49 171 7671325

Nichts ist überzeugender als die Realität ...

5
Gründe, die für die uniVersa Krankenversicherung sprechen.

❶     Gegründet 1843 – und damit Deutschlands älteste private Krankenversicherung

❷     Unternehmenssolidität*
        Solvabilitätskapitalbedeckung (SCR-Quote): 646,9 % (Markt: 426,3 %)
        Eigenkapitalquote: 33,3 % (Markt: 17,5 %)

❸     Überdurchschnittliche Bildung von Alterungsrückstellungen (2020: 47%)

❹     Vertraglich garantierte Leistungen und Zugang zum medizinischen Fortschritt

➎       Branchenweit führendes Tarifwechselrecht

      * Geschäftsjahr 2020: PKV-Auswertung zur Solvency II-Jahresmeldung / PKV-Unternehmensstatistik

Ihr persönlicher Ansprechpartner:

Robert Kötz
Bezirksdirektor
Landesdirektion Makler Köln

Theodor-Heuss-Ring 52 
50668 Köln 
E-Mail: robert.koetz@universa.de
Internet: www.universa.de

Anzeige Robert Kötz_210 x 146 mm_Fünf Gründe.indd   1Anzeige Robert Kötz_210 x 146 mm_Fünf Gründe.indd   1 22.03.2022   11:19:3422.03.2022   11:19:34

Geld anlegen? Ja, aber sicher! Die nucleus AG bie-

tet zwei Depots an. Beide sind breit gestreut aufgestellt. 

Durch unsere ausgeklügelte Diversifi kation bieten sie In-

vestoren ein Höchstmaß an Sicherheit.

Für beide Depots gilt: Anleger können einmalig oder mo-

natlich investieren. Und sie dürfen jederzeit nach Belieben 

zuzahlen oder Geld entnehmen – unabhängig von der 

Laufzeit und ohne Ausgabeaufschlag.

Ein Depot kann bei uns online 

oder persönlich in unserem Büro 

in Köln eröffnet werden.

» 10 Investmentfonds mit vermögensverwal-

tendem Charakter, die in verschiedene Anlage-

klassen investieren, z. B. Aktien, Rentenpapiere 

und Gold

» Anlagehorizont: bis zu 5 Jahre

» 20 reine Aktienfonds, die weltweit investieren

» Anlagehorizont: mehr als 10 Jahre

Investment
nucleus Multi-Asset-Depot

nucleus Performance-Depot



15

Telefon: +49 221 912881-24
Telefax: +49 221 912881-19
Mobil: +49 171 7671325

Nichts ist überzeugender als die Realität ...

5
Gründe, die für die uniVersa Krankenversicherung sprechen.

❶     Gegründet 1843 – und damit Deutschlands älteste private Krankenversicherung

❷     Unternehmenssolidität*
        Solvabilitätskapitalbedeckung (SCR-Quote): 646,9 % (Markt: 426,3 %)
        Eigenkapitalquote: 33,3 % (Markt: 17,5 %)

❸     Überdurchschnittliche Bildung von Alterungsrückstellungen (2020: 47%)

❹     Vertraglich garantierte Leistungen und Zugang zum medizinischen Fortschritt

➎       Branchenweit führendes Tarifwechselrecht

      * Geschäftsjahr 2020: PKV-Auswertung zur Solvency II-Jahresmeldung / PKV-Unternehmensstatistik

Ihr persönlicher Ansprechpartner:

Robert Kötz
Bezirksdirektor
Landesdirektion Makler Köln

Theodor-Heuss-Ring 52 
50668 Köln 
E-Mail: robert.koetz@universa.de
Internet: www.universa.de
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Multi-Asset-Depot Performance-Depot

Mögliche Wertentwicklungen

Insgesamt eingezahlt 20 Tsd. €

Starke Wertentwicklung: +13,75 % p. a.
Durchschnittliche Wertentwicklung: +11,66 % p. a.
Schlechte Wertentwicklung: +9,63 % p. a.

Insgesamt eingezahlt 20 Tsd. €

Starke Wertentwicklung: +26,84 % p. a.
Durchschnittliche Wertentwicklung: +22,83 % p. a.
Schlechte Wertentwicklung: +18,95 % p. a.
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nucleus Finanz- und Versicherungsmakler AG

Max-Planck-Straße 4

50858 Köln

T 02234/69469-0

F 02234/69469-22

koeln@nucleus-ag.de

www.nucleus-ag.de
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